
未来投資応援補助金　申請書のチェックポイント

★締め切り：2025/3/21(金)当日消印有効

補助率：4分の3　補助額：100万円
→133.3万円機器購入で上限。
 審査で補助対象外と判断される場合もあるため、それを見越して多めに計上するのがベター

●補助対象経費
□「補助事業の遂行に必要なもの」と明確に説明できる経費か
□2024/10/1～2025/9/30の期間中に発生し支払が完了した(orする予定の)経費か
□支払金額が確認できる証拠書類等が揃っているか
□補助対象経費は税抜額になっているか
□委託・外注費の場合、「委託内容や外注内容、金額等が明記された契約書」等があるか
□　　　　〃　　　　　補助事業者に成果物等が帰属する契約になっているか
□全ての経費の見積書コピーを添付しているか
□１件あたり税込100万円を超える物品・サービスの場合及び中古品の購入の場合、相見積
 を取得・添付しているか
□支払済の経費は領収書コピーを添付しているか

●事業計画書
□簡潔な文章で、箇条書き多めで分り易く書かれているか
□強調したいポイントは赤文字・太文字・下線等で強調できているか
□当計画が成功する根拠が明示できているか。
 「自社の強みを活かす事業」「現在の事業とシナジー効果（相乗効果）を生む」
 「前職で経験がある」「市場調査もできており顧客も目星が付いている」など。

・新事業展開／事業分野拡大の場合
 □新事業、拡大事業の概要、特徴、開発・提供・販売体制などが分かるスキーム図等を記載
 or添付しているか
・機械設備、システムの導入・更新の場合
 □構造・技術・メカニズム等の技術説明書、設計図、特許資料、写真、試験データなどを添付
 しているか
・工場・店舗等の改装の場合
 □レイアウト変更等を伴う場合、生産方式の概要、工程図or工程表、ライン等のレイアウト
 図、スキーム図などを添付しているか

１ 社会情勢の変化による経営面等への影響
 □物価高騰等の自社への影響が書けているか
 □自社への影響が具体的な内容（売上・客数の数値変化、事業形態・戦略等の変化など）で
 書けているか
・会社の沿革やこれまでの既存事業の内容
 □具体的に書けているか
 □今回の補助事業へストーリーが繋がっているか

２ 補助事業
・事業の内容(新たな取組み)
 □要件に合った内容となっているか
 ①「新事業展開／事業分野拡大」の場合
 □売上増に繋がっているか
 ②「生産性の向上」の場合
 □固定費削減につながっているか
 □当社独自の創意工夫があるか
 □事業内容について、具体的に、写真やグラフを使って書けているか
 □購入予定機器は「補助事業で必須である」ということが説明できているか
 □購入予定機器の全てを活用する内容となっているか

３ 事業計画の強み・長所
・事業の内容(新たな取組み)
 □要件に合った内容となっているか
 ①「新事業展開／事業分野拡大」の場合
 □「売上増効果」が書けているか
 □増加率・売上増と積算根拠が連動しているか（計算が合っているか）
 □積算根拠としている数値の実現性は高いか（過去実績等あれば追記）



 ②「生産性の向上」の場合
 □「固定費の削減効果」が書けているか
 □削減率・削減額と積算根拠が連動しているか（計算が合っているか）
 □積算根拠としている数値の実現性は高いか（過去実績等あれば追記）
・持続性
 □他社からの模倣や追撃に耐えられる強みや工夫があるか
 □「補助事業期間が終わってからも永続的な効果が期待できる」ということが書けているか
・有効性
 □「当社の取り組みは費用対効果の観点からも良策である」（150万円の投資だが5年で200
 万円の利益が期待できる等）ということが書けているか
・波及性
 □「当社の取り組みが地域や他社へ広がることが期待できるか」が書けているか
・その他特筆すべき事項
 □当社の免許、許認可、認証、特許、専門人材、固定客や、高品質、高粗利率、特殊加工、
 独自仕入れルートなど、特筆すべき事項が書けているか
 (ダメモトでも良いので欄を埋められているか)

５ 具体的な取組内容
・同業他社との比較・優位性、売上見込みなど
 □今回購入の機器類により、どのようにして競合他社と差別化するか。ビジネスモデルの
 優位性・付加価値向上・顧客満足度・リピート率向上等の観点から書けているか
・補助事業の効果
 □要件に合った内容となっているか
 ①「新事業展開／事業分野拡大」の場合
 □「売上増効果」が書けているか
 ②「生産性の向上」の場合
 □「固定費の削減効果」が書けているか
 □補助事業を実施する上でのリスクも考慮できているか
 □当社独自の創意工夫があるか
 □補助事業内容について、具体的に、写真やグラフを使って書けているか

６ 予想売上推移
 □売上高、売上原価について、単価×数量から計算できているか
 (売上高と売上原価が連動しているか)
 □「３ 事業計画の強み・長所」と内容・数値の矛盾が無いか
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